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El sector en el que nos move-
mos se ha ido profesionali-
zando con el paso de los años

de manera que ha conseguido ca-
lar en un público más maduro y los
productos se comercializan en tien-
das especializadas. Ya no se redu-
ce al tradicional kiosco donde se
vendían: revistas, periódicos y ade-
más golosinas», así resume José
Luis Merino, director comercial de
Frutos Secos Koke´s S. L., la evolu-
ción del sector en el que lleva 18
años inmerso.

Los inicios de la empresa se re-
motan 41 años atrás, entonces se-
ría Tomás Merino (su padre) quien
después de trabajar como comer-
cial de ventas en el sector decidie-
ra comenzar la andadura empresa-
rial por su cuenta. Hoy puede ver
como aquel establecimiento en Don
Benito se ha convertido en varias
naves industriales repartidas por
la geografía española, importantes
acuerdos de exclusividad con mar-
cas como Risi, Ferrero, Kinder, etc
o la internacionalización de la mar-
ca hacia el mercado Portugués.
Todo ello supervisado por los cin-
co hermanos Merino, cada uno ad-
ministra un área de la empresa.

–¿Cómo fueron los comienzos de
Frutos Secos Koke´s?
–Hace 41 años mi padre, que tra-
bajaba como comercial de ventas
en el sector, se dedició comenzar
por su cuenta con una pequeña
distribuidora en Don Benito. Hoy
contamos con una nave de 3.000
metros en la localidad, de 1.000 me-
tros en Badajoz, otra de las mis-
mas dimensiones en Huelva y una
última de 800 metros en Lisboa.
–¿Cuándo comienza esa carrera
hacia la expansión territorial?
–Hace dieciocho años con mi lle-
gada a la empresa marcamos un
objetivo primordial: la expansión.
Poco a poco hemos ido alcanzan-
do nuevos mercados, incluso in-
ternacionales como Portugal.
–¿Cómo es el mercado portugués
en el tema de las golosinas, dista
mucho del español?
– Sí. Los españoles somos más de
salado y a los portugueses les en-
canta el chocolate. Además la bu-
rocracia portuguesa es muy dife-
rente a la nuestra, con lo cual te-
nemos que tener dos líneas comer-
ciales distintas: una dirigida al
público español y otra para el luso.

–¿Con qué marcas trabajan?
–Tenemos en exclusividad Risi,
Ferrero y kinder. Y mantenemos
acuerdos con la comercializadora
de Tridents, Orbits o Solano.
–¿Ha cambiado mucho la imagen
que se tenía del sector desde sus
inicios hasta hoy?
–Sí, y para mejor. Antes lo normal
era que las golosinas se vendieran
en los kioscos de prensa como un
complemento más, sin embargo,

con el paso del tiempo el sector
se ha modernizado y profesiona-
lizado para pasar de un púbico
eminentemente infantil o otro
más maduro y selecto. De hecho,
hasta los establecimientos han
cambiado, hoy los productos se
venden en tiendas especializadas
en las que se cuida al detalle la
distribución, la luz, los colores...
Trabajamos en un sector movido
por los impulsos y la forma que

se vende el producto es muy im-
portante.
–Aunque aparentemente no es
un buen momento para lanzarse
a la aventura de invertir. ¿Tienen
entre manos algún proyecto em-
presarial?
–Sí. Acabamos de abrir hace 15 días
una tienda de venta directa propia
en Don Benito. El establecimiento
se llama ‘Sueños’ y está ubicado es-
trátegicamente en una de las calles
más céntricas de la localidad. He-
mos cuidado mucho el diseño y dis-
tribución de la misma, con colores
llamativos y con la posibilidad de
que sea el cliente quien elija qué es
lo que quiere y cuánta cantidad.
–¿Y cómo ha sido la respuesta de la
gente?
–Estupenda. Estamos teniendo

un balance muy positivo desde
que abrimos hace dos semanas.
El público la ha acogido con
agrado.

«El sector de las golosinas seha
profesionalizado con los años»
«HACE 15DÍAS ABRIMOS ‘SUEÑOS’, LA PRIMERA TIENDADE VENTA
DIRECTA PROPIA ENUNADE LAS CALLESMÁS CÉNTRICASDEDONBENITO»

JOSÉ LUISMERINO Frutos Secos Koske´s

Datos de contacto

Nombre: Frutos Secos Kokes S. L.

Ubicación:
Don Benito: Calle
Virgen, 15.
Teléfono: 924810892

Badajoz: Carretera de
Madrid, km 398
Teléfono: 924242720

Gerencia comercial: José Luis
Merino

Actividad comercial:
Venta y distribucion de pasteles,
frutos secos, bombones, galletas,
helados, aperitivos, dulceria, bo-
lleria, pasteleria, reposteria, confi-
teria. Elaboracion y envasado de
los productos antes mencionados.

José Luis Merino, director comercial de Frutos Secos Koke´s S. L. en la nave que la empresa tiene en Badajoz. [CASIMIRO MORENO]

>>GUSTOS INTERNACIONALES

«A los españoles
nos gustanmás los
aperitivos salados y a los
portugueses los dulces»

>> NUEVA APERTURA

«Acabamos de abrir
‘Sueños’, una tienda
de golosinas en el
centro de Don Benito»


